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회사개요 

움직이는 곳은 어디서든 팀켄을 찾을 수 있습니다. 팀켄은 앤티프릭션 베어링, 관련 제품과 

서비스, 합금강과 구성품을 생산하는 선도적인 기업 중 하나 입니다. 팀켄은 프릭션 

매니지먼트와 파워 트랜스미션 기술을 활용하여 방대한 산업 스펙트럼에서 동력을 일으키고

전달하며 통제하는 것을 돕고 있습니다.

팀켄은 6개 대륙 30개 국에 공장과 사무실을 운영하고 있으며 2만 여명의 직원들이 고객들의

다양한 적용개소의 성능을 향상시키기 위해 전력을 기울이고 있습니다.
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	세분 시장 공급 

팀켄은 여러 세분 시장에 프릭션 매니지먼트와 파워 트랜스미션 솔루션을 제공하고 있습니다. 이는 우주항공, 자동차, 건설, 소비재, 방위시설, 에너지, 산업 장비, 의료기기, 중공업, 머신 툴, 포지셔닝 컨트롤, 파워 제너레이션과 철차를 포함합니다.


숫자로 보는 팀켄 
· 2010 매출액: 4.1조 달러

· 전세계 총 직원 수: 약 20,000 여명

· 전체 공장 수: 6개 대륙 30개 국에 57개 공장과 109개 사무실, 기술 및 
· 엔지니어링 센터, 물류 센터 위치

· 2010년 354번 연속 배당금 지급

· 1922년 뉴욕증권거래소 (NYSE)에 상장

연구 및 개발 
미국 오하이오 주 캔튼, 노스햄튼 주 레바논과 킨, 애리조나 주의 메사, 인도 방갈로, 프랑스 콜마, 루마니아 폴리에스티, 중국 상해 등지에 9개 연구 및 개발센터 위치

품질
2009년까지 ISO 9001, ISO/TS 16949, AS9100, M-1003, OHSAS18001 등 100 여개 인증 획득

환경
· 2009년까지 27개 공장이 ISO14001 인증 획득

조인트 벤처
· Advanced Green Components, LLC – Winchester, KY, U.S.A.

· CoLinx, LLC – Greenville, SC, U.S.A. (PTplace.com)

· Endorsia.com International AB – Gothenberg, Sweden

· Friction Management Services, LLC – Medina, OH, U.S.A.

· Industria Cuscinetti S.p.A (ICSA) – Turin, Italy

· International Components Supply Limitada – Sao Paulo, Brazil

· S.E. SETCO Service Co. – Norcross, GA, U.S.A.

· Timken (Anshan) Industrial Services Co. Ltd. - Anshan, Liaoning Province, China 

· Timken XEMC (Hunan) Bearings Co., Ltd. – Xiangtan, China

팀켄코리아 

사원수13 명 
기업형태 : 외국계(외국 법인기업) 

홈페이지 timken.com/ko-kr/Pages/Home.aspx 
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경력 : 신입

학력대졸 이상 (자동차공학과)
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담당업무Sales Engineer 기술영업 (신입, 자동차공학과 졸업자 우선) 

채용직급 사원(연구원) 
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고용형태정규직 ㅣ 1명 

급여조건회사내규에 따름 - 면접 후 결정 

근무요일월~금(주5일) | 09:00 ~ 06:00 

근무지역서울 > 강남구 (무역센터공항터미널) 

인근전철2호선 삼성역 에서 200m (도보 3분) 이내 

e-메일 입사지원 : yigr@timken.com
Tasks ;

• Achieve business plan, sales and EBIT objectives.

• Maximize Timken products and new product application penetration through value selling (matching customer needs to Timken’s capability). Initiate the development of new products and services to satisfy customer needs.

• Identify and develop new business opportunities and promote Timken to new customers.

• Support and direct global activities for the assigned accounts to increase Timken sales worldwide.

• Drive toward improved profitability and cash flow via selling price, collection of receivables, resolution of debits and credits in a timely manner.

• Forecast forward looking sales demands, and analyze monthly and year-to-date forecast

• Collect and manage of key information and statistics for selected market segments, customers and competitors

Experience ;

• Graduates who majored in Automotive Engineering 

• Good command of English
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